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Jak zarabia¢ na uzywanych telefonach
i nie tracic¢ po drodze

DARMOWY FRAGMENT



Ten fragment mozesz czytac i przesyta¢ dalej za darmo. Obejmuje prolog i rozdziat
,Mental flippera” z pelnej wersji ksigzki.

© 2026. Wszelkie prawa zastrzezone.

Ksigzka ma charakter poradnikowy. Nie jest poradg prawng, podatkowg ani
finansowg i nie gwarantuje zadnych zarobkéw.

iPhone i iCloud s3 znakami towarowymi Apple Inc. OLX, Allegro Lokalnie i Vinted
sg znakami swoich wlascicieli. Ksigzka nie jest powigzana z zadng z tych firm.



Prolog: dwéch kumpli, ten sam tysigc
ztotych

1n historia jest wymyslona. Ale kazda jej scena wydarza sie codziennie
na OLX.

uBa i Olek studiujg na tym samym roku. W pazdzierniku obaj wpa-
dajg na ten sam pomyst: kupowac uzywane iPhone’y i sprzedawaé
drozej. Obaj maja po tysigc ztotych odktadanych z wakacyjnej pracy.

Kuba zaczyna od razu. W drugim tygodniu widzi telefon 300 zt poni-
zej rynku. Sprzedajacy pisze na WhatsAppie, Zze wyjezdza i musi sprze-
da¢ dzi$, ale wysle kurierem. Kuba robi przelew. Paczka nigdy nie przy-
chodzi.

Zly, ze stracit czas, kupuje szybko nastepny, na spotkaniu pod blo-
kiem. Telefon dziata, sprzedajacy jest mily, wiec Kuba nie sprawdza
konta iCloud. W domu okazuje sig, ze telefonu nie da sie skonfiguro-
wac. Po miesigcu Kuba méwi znajomym, ze ,flip to scam” i ze , tylko
frajerzy na tym traca”.

Olek zaczyna wolniej. Przez pierwszy tydzier niczego nie kupuje,
tylko przeglada ogloszenia i liczy, za ile telefony naprawde sie sprze-
daja. Pierwszy kupuje tani, starszy model, z checklistg w reku. Sprze-
daje go prawie po kosztach. Zysk: 40 zt i jedna wazna lekcja o baterii.

Potem Olek robi co$§ nudnego. Codziennie rano, przy kawie,
20 minut przeglagda nowe ogloszenia. Kazdy zakup liczy wzorem.
Kazdy odbior przechodzi z lista. Zysk nie idzie na wyjscia, tylko wraca
do budzetu. Po kilku miesigcach Olek ma w obrocie kilka razy wiecej
niz na starcie i kupuje juz dwa telefony naraz.

Kuba i Olek mieli ten sam budzet, ten sam rynek i to samo miasto.
Réznica nie lezata w talencie ani w szczeéciu. Lezata w systemie.

Ta ksigzka jest o tym, jak zosta¢ Olkiem.



Mental flippera: 7 przekonan, z ktérymi
zaczynasz

1EDZA bez odpowiedniej glowy to dobry samochéd bez kierowcy.

Mozesz zna¢ kazda sztuczke oszustéw i kazda Sciezke w Usta-
wieniach, a i tak kupi¢ cegte, bo w kluczowej chwili wygra emocja.

Dlatego zanim przejdziesz do konkretéw, przyjmij siedem przeko-
nan. Przez pierwszy miesigc przeczytaj je przed kazdym zakupem.

1. Najpierw ochrona, potem zysk

Mysl jak ubezpieczyciel, nie jak hazardzista. Hazardzista patrzy na
wygrang. Ubezpieczyciel najpierw wycenia ryzyko, a dopiero potem
podpisuje umowe. Dlatego to on zarabia na dtugo. Wiecej w rozdziale
1.

2. Oceniam decyzje, nie wyniki

Annie Duke, byta zawodowa pokerzystka, w ksigzce , Thinking in
Bets” opisuje btad, ktéry nazywa ,resulting”: ocenianie decyzji wytacz-
nie po jej wyniku. Dobra decyzja moze skonczy¢ sie stratg, a zta zy-
skiem.

Kupites z listg, z policzong ceng i straciles przez rzadki pech? To byta
dobra decyzja. Kupite$ w ciemno i si¢ udato? Miale$ szczeécie. A szcze-
Scie sie konczy, proces zostaje.

3. Okazji jest wigcej niz pieniedzy

Kto czuje, ze ,to ostatnia taka okazja”, kupuje w panice. Kto wie,
ze jutro beda nastepne, kupuje spokojnie i tylko to, co si¢ optaca. Ten
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spokdj jest twoja najwieksza ochrong przed oszustami. W rozdziale 2
zobaczysz, jak oszusci graja na poczuciu niedoboru.

4. Lista jest mgdrzejsza ode mnie pod presjg

Nie musisz by¢ geniuszem. Musisz nie zapomina¢. Najlepsi piloci
i chirurdzy pracujg z checklista nie dlatego, ze sg stabi, tylko dlatego,
ze s3 madrzy. Historia z rozdziatu 4 pokaze ci dlaczego.

5. Liczba ma ostatnie stowo

Telefon moze by¢ piekny, sprzedajacy mily, a historia wzruszajaca.
Jesli liczba sie nie zgadza, nie kupujesz. Emocja doradza, liczba decy-
duje. Rozdziat 6.

6. Reputacja to moj kapitat

Kazda uczciwa transakcja to dobra ocena, polecenie albo kupujacy,
ktéry wréci. Kazde ukrycie wady to ryzyko, ze stracisz wszystkie trzy.
W handlu uzywanymi rzeczami zaufanie jest rzadkie, wiec ten, kto je
ma, wygrywa.

7. Jestem uczniem, nie ekspertem

Najdrozsze zdanie we flipie brzmi: ,juz to umiem”. Po trzech uda-
nych transakcjach przestajesz sprawdza¢ liste i wtedy przychodzi
pierwsza duza strata. Kazdy telefon czego$ cie uczy, jesli tylko chcesz
sie uczy¢. Rozdzial 9 pokazuje, co méwia o tym badania.

To nie wiedza oddziela tych, ktorzy zarabiajg, od tych, ktérzy tracg.
Oddziela ich to, co robig, gdy emocje krzyczg najglosniej.



Co jest dalej

KUBA stracil pienigdze na dwa sposoby. Oba zobaczysz w tej ksigZzce
jeszcze nie raz. Olek nie mial lepszego oka ani wiecej szczescia.
Znat kilka prostych rzeczy, ktérych Kuba nie znat, i robit je za kazdym
razem.

W pelnej wersji znajdziesz je wszystkie:

— Rozdzial 2. Dlaczego ,link do odbioru pieniedzy” to najdrozsze
klikniecie na OLX i po jakich siedmiu sygnatach w rozmowie wiesz,
ze czas Wyjsc.

— Rozdzial 3. Jedyny pewny sposéb, zeby nie kupi¢ telefonu
zablokowanego na cudzym koncie. Strony ,iCloud checker” ci
w tym nie pomogg.

— Rozdzial 4. Pietnascie punktéw, ktére przechodzisz w kwadrans,
zanim oddasz pienigdze. I historia samolotu, ktéry rozbit sie przez
jeden zapomniany punkt.

— Rozdziat 5. Jak kupi¢ telefon z drugiego korica Polski i nie zostaé
z pustg paczka.

— Rozdzial 6. Wz6r, ktéry moéwi, ile maksymalnie mozesz zaptacig,
zanim w ogole napiszesz do sprzedajacego.

— Rozdzial 11. Wykres, od ktérego ksigzka wzieta tytul. Dlaczego dwie
osoby z takim samym zyskiem na telefonie po roku majg zupetnie
inne wyniki.

Petna wersja ma dwanascie rozdziatéw, gotowe wzory wiadomosci,
umowe kupna-sprzedazy i dziennik flipa. Znajdziesz jg na
flipownia.pl.
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